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VON ANDREAS SCHULZ

GUNTHER LUTZ -
50 JAHRE SIGMA GUITARS

Im Herbst 2011 wurden in
China wieder Gitarren unter
dem Markennamen Sigma
Guitars gefertigt. Zuvor hatte
Gulnther Lutz, Mastermind
des Miinchner Vertriebs AMI
GmbH, von C. F. Martin die Na-
mensrechte (weltweit ex USA
und Japan) erworben. AMl ist
ubrigens auch der deutsche
Vertriebspartner von

Martin Guitars.

as Konzept von Gunther Lutz ist
aufgegangen. Das Interesse an
dem in der Szene positiv kon-
= notierten Namen Sigma war
von Anfang an grof3. Dank umsichtiger Mo-
dellpolitik sowie einem besonderen Schwer-
punkt auf einem optimierten Verhéltnis von
Qualitdt und Preis wurde die ,Wiedergeburt”
von Sigma Guitars zu einem bemerkens-
werten Erfolg. Die AKUSTIK GITARRE hat das
Uber die Jahre konstruktiv begleitet und die
Instrumente immer wieder in Testberichten
intensiv durchgecheckt. Der Sigma-Katalog
ist inzwischen bemerkenswert umfangreich
und nicht mehr nur auf das Martin-Univer-
sum begrenzt, auch gibt es einen Custom-
Shop sowie Signature-Modelle. Das Jahr
2020 steht fur Glnther Lutz und sein Team
unter dem Motto,50 Jahre Sigma”

Sigma Guitars wurde 1970 von Martin
gegriindet als Versuch, mit einer eigenen
giinstigen Marke die starke Konkurrenz
japanischer Hersteller zu kontern. Wie
verlief diese erste Geschichte von Sigma
von 1970 bis 2007, dem Jahr, in dem Mar-
tin Sigma wieder einstellte?

Giinther Lutz: Das begann schon in den
1960er-Jahren, als die japanischen Hersteller
mit billigeren Instrumenten auf den Markt
kamen. Martin hatte damals beschlossen,
diesen Herstellern zuvorzukommen und eta-
bliert daher it Sigma eine Marke, unter der
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in Japan detailgetreue Kopien der eigenen
Instrumente hergestellt werden sollten. Ge-
baut wurden die Sigma-Gitarren der ersten
Jahre in Japan. Diese Instrumente wurden al-
lerdings nicht direkt an die Handler geliefert,
sondern zuvor bei Martin in den USA Uber-
pruft und eingestellt. Es dauerte ein paar
Jahre, bis die japanischen Gitarrenbauer den
Bogen raushatten. So besaBen die ersten
Modelle einen héhenverstellbaren Steg, eine
stark abweichende Kopfplattenform und
sogar einen Nullbund - alles Sachen, die es
bei Martin nicht gab. Erst Mitte der 1970er-
Jahre gab es Sigma-Gitarren, die optisch den
entsprechenden Martin-Modellen nahekom-
men. Da wurde dann auch das urspriingli-
che Sigma-Logo, der griechische Buchsta-
be ¥, zum Script-Logo verdandert, das dem
Martin-Logo sehr dhnlich ist. Spater wurde
die Fertigung von Japan weg und nach Ko-
rea verlagert, noch spater nach Taiwan und
Indonesien. 2003 hat Martin die Belieferung
der Vertriebe mit Sigmas gestoppt und 2007
den Verkauf auch auf dem amerikanischen

Markt eingestellt. Das hatte sicher auch mit
der mangelhaften Qualitat der letzten Instru-
mente zu tun: Chris Martin wollte sich damit
einfach nicht mehr herumargern.

Haben Sie personliche Erfahrungen mit
Gitarren aus dieser Zeit, speziell mit den
geschatzten Sigma-Modellen der ersten
Jahre, ,Made in Japan”?

In den 1970er-Jahren war ich natirlich noch
zu jung. Meine Erfahrungen machte ich erst
als Einzelhdndler und danach, als ich neben
Martin-Gitarren auch Sigmas im Vertrieb
hatte. Nachdem ich die Namensrechte an
Sigma erworben hatte, habe ich mich um-
geschaut und etliche alte Modelle auf Ebay
oder bei Sammlern gekauft. Da ist auch eine
der Japan-Sigmas dabei. Und die ist tatsach-
lich ziemlich schon, und auch die Qualitat ist
recht gut.

Wie lief denn die Hintergrundgeschich-
te, als Sie zwecks Wiedergeburt von Sig-
ma auf Martin Guitars zugingen? War es
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schwierig, eine Vereinbarung zu finden,
sodass die Namensrechte an AMI Miin-
chen gingen?

Interesse hatte ich schon langer. Ein Mitar-
beiter von Martin fragte an meiner Stelle
bei Chris Martin nach. Bis zu einer Entschei-
dung dauerte es aber ziemlich lange, und
ich musste (iber ein Jahr lang immer wieder
nachfragen, bevor sich da etwas beweg-
te. Doch dann ging es ganz schnell. Es ging
erst nur um die Rechte fiir Deutschland, das
wurde aber innerhalb ganz kurzer Zeit erst
auf Europa und dann weltweit ausgeweitet.
Nur in den USA ist uns ein anderer Hersteller
zuvorgekommen und hat sich die Namens-
rechte dort schiitzen lassen. Und fiir Japan
hat Martin die Rechte selbst behalten.

Welche Vorarbeiten sind eigentlich nétig,
um eine neue Gitarrenlinie von Grund auf
zu konzipieren, die Fertigung zu planen
und die Qualitat sicherzustellen?

Es handelt es sich ja nicht um eine kom-
plett neue Gitarrenlinie: Martin-Gitarren als
Vorbilder und vor allem die alten Sigma-
Modelle gab es ja schon. Mit denen wollte
ich die Marke neu etablieren und habe ent-
sprechend auch mit den alten Modellen der
Standard-Serie angefangen. Ich habe dann
entsprechende Spezifikationslisten erstellt
und an verschiedene Hersteller in China ge-
schickt, die daraufhin Muster bauten. Die
Kontakte hatte ich noch von friiher; ich war
seit 1987 immer wieder in Asien, habe viele
Gitarrenfabriken besucht und ihnen bei der
Qualitatsverbesserung geholfen. Immerhin
habe ich-eine jahrzehntelange Erfahrung
als Gitarrenbauer und natlrlich auch als
Handler. Nachdem ich mich dann fir einen
Hersteller entschieden hatte, habe ich sehr
detaillierte Listen fiir 25 Modelle ausgearbei-
tet, habe die Muster vor Ort gepruft und die
Ergebnisse besprochen. Das war monatelang
eine intensive Arbeit, bis alles gestimmt hat.
Im Herbst 2011 haben wir dann mit der Pro-
duktion begonnen.

War es aus lhrer Sicht damals ein Expe-
riment oder waren Sie bereits so gut wie
sicher, dass die neuen Sigmas bei den Gi-
tarristen ankommen wiirden? Gab es dazu
Marktuntersuchungen oder waren das
eher Bauchentscheidungen?

Marktuntersuchungen gab es keine, das
war so gesehen eher eine Bauchentschei-
dung. Allerdings war ich mir sicher, dass sich
Sigma-Gitarren gut verkaufen lassen, sofern
Qualitat und Preis stimmen. Sigma in Verbin-
dung mit Martin ist ein unglaublich starker
Name. Ich wollte auch unbedingt die alten
Standard-Modelle bringen, in Verbindung
mit dem Script-Logo. Das war mir ganz wich-
tig, da es an das Martin-Logo selbst erinnert.
Den Zusatz ,by C. F. Martin” durfte ich na-
turlich nicht verwenden, und ich durfte lo-
gischerweise auch keine Werbung mit dem

Giinther Lutz 1977 in Toronto/Canada

Namen Martin machen. Fir die Rechte an
diesem Logo haben wir (brigens ziemlich
hohe Lizenzgebiihren gezahlt.

Seit Sigma unter lhrer Agide und dem
AMI-Vertrieb wieder am Markt ist, wer-
den die Instrumente in China gefertigt.
Wie muss man sich hier die konkrete Zu-
sammenarbeit zwischen lhnen und der
Fertigungsstatte vorstellen, welche Infos
werden hier geteilt, gibt es hdaufige Besu-
che vor Ort?

Anfangs gab es unzdhlige Details, die be-
sprochen werden mussten und die wir gean-
dert haben wollten - so eine Gitarre besteht
immerhin aus etwa 350 Arbeitsschritten! Fir
mich waren die Anderungen auch keine Op-
tionen, sondern ich bestand darauf. Der Her-
steller sagte dann, er misse das eine oder
andere Teil besorgen oder die Arbeitsverfah-
ren anpassen — und das koste extra. Und ich
habe immer wieder und zu seinem Erstau-
nen gesagt: Okay, das mochte ich, und das
zahle ich auch. Das waren Details wie besse-
re Saiten, kompensierte Stegeinlage und Sat-
tel aus Knochen oder die genaue Form des
Stegs. In der Summe ging es um einen eher
geringen Betrag, aber es stand im krassen
Gegensatz zu seinen sonstigen Kunden, die
um jeden Cent feilschten. Das war ein enor-
mer Aufwand, und der Hersteller fragte mich,
ob wir die Gitarren Uberhaupt verkaufen
kénnten. Aber schon im ersten Jahr haben
wir mehr als doppelt so viel verkauft wie wir
gehofft hatten. Damit war es allerdings nicht
genug, denn weitere Details kamen nach.
So forderte ich beispielsweise eine diinnere
Lackierung. Auch das hat die Qualitdt enorm
nach vorn gebracht. Inzwischen sind wir so
aufeinander eingespielt, dass ein Besuch vor
Ort kaum mehr notig ist. Fotos und E-Mails
reichen in den meisten Fallen aus. Immerhin
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hat dieser Hersteller friiher schon Sigmas ge-
baut. Ich fahre ein- bis zweimal im Jahr hin,
vor allem um den personlichen Kontakt zu
halten und grundlegende Dinge zu bespre-
chen.

In unseren bisherigen Testberichten konn-
ten wir den Sigma-Instrumenten prak-
tisch immer hohe Qualitdt und ein her-
vorragendes Preis-Leistungs-Verhaltnis
zuschreiben. Beruht das auch auf einem
Wissenstransfer hin zu dem Fertigungs-
partner in China? Werden dort Mitarbei-
ter in der Sigma-Fertigung besonders ge-
schult?

Natdrlich gibt es diesen Knowledge-Transfer.
Mein Wissen fliet in meine Spezifikationslis-
ten ein, die wirklich sehr detailliert sind und
bis zur Qualitat oder der Starke der Holzer
reichen. Ich bin dann auch sehr hartnackig
- die Vorgaben missen genau erflllt wer-
den. So gehen manchmal beispielsweise
die Meinungen dariiber, wie ein schones
Sunburst auszusehen hat, sehr auseinander.
Ich schicke dann schon mal ein entsprechen-
des Instrument riber mit der Auflage, es
ganz genau so zu machen. Wenn man das
Know-how zur Verfligung stellt, weil man
natirlich, dass es auch in die allgemeine
Produktion tbergehen wird. In der Folge ist
Ubrigens der allgemeine Qualitdtsstandard
dieser Firma gestiegen, was sich auch in de-
ren Auftragslage niedergeschlagen hat. Das
wissen die Besitzer auch zu schatzen, und sie
stellen sicher, dass nur deren beste Leute die
Sigma-Gitarren bauen und die Schlusskont-
rolle durchfiihren. Und sie akzeptieren auch,
dass bestimmte Details, die uns wichtig sind,
nur bei Sigma so gemacht werden.

Ein paar konkrete Fragen zur Fertigung:
Die verbauten Holzer - werden diese von
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Ihnen selektiert oder entscheidet der Fer-
tigungsbetrieb dariiber?

Die Holzauswahl ist alleine die Sache des
Herstellers, denn der hat die entsprechenden
Kontakte und Lieferanten. AuBerdem ware
es bei weitem zu aufwendig, Holz hier auszu-
suchen und dann nach China zu schicken. Ich
gebe lediglich die Qualitatsstufe an.

Welche Rolle spielt die Qualitdtssicherung
und wie wird diese durchgefiihrt?
Das wird generell in China vor Ort gemacht,
hier sitzen auch die besten Leute der Firma.
Mir ist dariiber hinaus sehr wichtig, dass die
" allermeisten Instrumente, die wir in Deutsch-
land als Vertrieb verkaufen, noch mal ausge-
packt, angeschaut und eingestellt werden.
Wir haben vier sehr erfahrene Leute, die
Gitarren einstellen, zwei davon sind Gitar-
renbauer, die auch Reparaturen ausfiihren
kénnen. Wenn denen etwas auffallt, was
durchgehend verbesserungswiirdig ist, ge-
ben wir das an den Hersteller weiter. Speziell
in den Anfangsjahren mussten wir oft etwas
andern lassen, da es noch nicht perfekt ge-
passt hatte.

Wie setzt Sigma unter lhrer Leitung das
Thema Nachhaltigkeit um?

Das ist bei akustischen Gitarren nicht so
einfach, weil die Musiker letztendlich eine
Fichtendecke und Mahagoni- oder Palisan-
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Giinther Lutz

Giinther Lutz, Jahrgang 1954, studierte urspriinglich
Amerikanistik. Ab 1979 war er beteiligt am Folkladen
Miinchen und beschaftigte sich neben dem Einzelhan-
del mit Gitarrenbau und Gitarrenreparaturen. Ab 1982
erledigte Giinther Lutz Garantiereparaturen fiir C. F.
Martin Guitars, 1984 griindete er den GroBhandel AMI,
ab 1998 war er Geschaftsfilhrer und alleiniger Gesell-
schafter der AMI GmbH Miinchen. AMI kennen wir mit
Marken wie Martin, Continental oder Johnson. 2011
schlieBlich erfolgte der Kauf der Marke Sigma von C. F.
Martin, USA, und es begannen Herstellung und Verkauf
der Sigma-Gitarren.
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der-Boden und -zargen sehen mochten.
Dennoch werden wir weiterhin auf die Ver-
wendung von Palisander verzichten und Tilia
verbauen. Dieses Material besteht vor allem
aus Linde, sieht aber exakt wie ostindischer
Palisander aus. Wir werden auflerdem wei-
terhin Micarta fiir Griffbrett und Steg ver-
wenden. Das ist gut angekommen; es sieht
aus wie Ebenholz, und es klingt gut. Speziell
bei einer Pyramid-Briicke, wie wir sie bei vie-
len kleinen Modellen verwenden, merkt man
auBerdem, dass Micarta deutlich stabiler ist.
An der Optik exotischer Holzer kommen wir
leider kaum vorbei, auch wenn die Musikin-
strumentenindustrie weltweit gesehen nur
einen geringen Teil dieser Holzer verbraucht.
Die weit (iberwiegende Menge geht in den
asiatischen Mébelmarkt. Deswegen wurden
die CITES-Reqularien speziell fiir Musikins-
trumente auch wieder geédndert. Dariiber
hinaus gibt es in China noch immer eine
Export-Besteuerung von Palisander-Gitarren
, die bei immerhin 25 Prozent liegt. Auch das
ist ein Grund, vorlaufig auf Palisander zu ver-
zichten.

Wie schafft man es, in der Angebotspa-
lette an akustischen Gitarren - wo es
praktisch jedes denkbare Modell bereits
gibt - eine neue Kollektion zu kreieren,
die dann tatsédchlich eine beeindruckende
Nachfrage ausl6st? Das geht ja wohl nicht
nur iiber den Preis?

Fiir mich ist in erster Linie die Qualitat aus-
schlaggebend. Das - verbunden mit einem
attraktiven Preis — gibt letztendlich den Aus-
schlag. Ich will Sigma als eigenstandige Mar-
ke weiterentwickeln, auch mit Instrumenten,
die sich an die Modelle anderer Hersteller
anlehnen. Wichtigste Frage: Wie kann man
eine Gitarre giinstiger bauen, ohne dass sie
schlechter klingt. Wichtig sind immer gutes
Holz, gute Mechaniken und gute Saiten - wir
verwenden auch fiir die glinstigsten Instru-
mente die beschichteten D’Addarios.

Nun zu den Modellen selbst. Zu Beginn
erkannte man im Sigma-Katalog deutli-
che Parallelen zu Instrumenten aus dem
Martin-Universum. Gab es da Probleme
und Interessenskonflikte mit Martin?

Da gab es durchaus Leute bei Martin, die
iiber unseren Erfolg erstaunt waren. Grund-
satzlich habe ich aber von Martin nie eine
Beschwerde gehért. AuBerdem hat sich un-
ser Umsatz mit Martin-Gitarren in den letzten
zehn Jahren ebenfalls gut entwickelt. Es gibt
allerdings bestimmte Martin-Modelle, die ich
nie kopieren wiirde, beispielsweise das Eric-
Clapton- oder das John-Mayer-Modell.

Inzwischen ist der Sigma-Katalog gerade-
zu riesig - und man kann feststellen, dass
darin auch Gitarren-Designs zu finden
sind, die urspriinglich aus dem Gibson-
Universum stammen.

GUNTHER LUTZ

Unter dem Sigma-Label ist speziell in den
ersten Jahren alles Magliche auf den Markt
gekommen.  Sigma-Hummingbirds  und
-Doves gab es ebenso wie eine ES-335-Kopie
oder sogar ein Sigma-Rickenbacker-Bass!
Das ist also nichts Neues. Auch das gehort zu
meiner |dee, Sigma als eigenstandige Marke
aufzubauen.

Auch ein Custom-Shop gehort zur neuen
Welt von Sigma Guitars, auBerdem immer
wieder limitierte Sondermodelle.

Als ehemaliger Gitarrenbauer habe ich im-
mer viel mehr Ideen fiir neue Modelle, als
man anbieten kann. Deswegen habe ich
fiir den deutschen Markt den Custom-Shop
ins Leben gerufen. Das haben danach auch
andere Sigma-Vertriebe aufgegriffen und
bestellen Gitarren nach ihren Vorstellungen.
Hier kam uns der Hersteller entgegen, der
uns angeboten hatte, einzelne Modelle auch
in relativ geringen Stlickzahlen zu bauen. Es
gibt inzwischen sogar Signature-Modelle,
beispielsweise fiir Peter Bursch.

Was sind die Zukunftsplédne fiir Sigma Gu-
itars? Was erwartet uns Gitarristen in den
kommenden Jahren?

Eine komplett neue Serie planen wir aktuell
nicht; die Méglichkeiten sind ziemlich aus-
geschopft. Wir schauen uns fiir jedes Jahr
an, was sich gut verkauft, und passen das
Angebot an. Was tatsachlich ansteht, ist, die
Konzertgitarren zu Uberarbeiten, denn die
werden speziell in Stidamerika stark nach-
gefragt. Moglicherweise kommt auch ein
Crossover-Modell mit schmalerem Hals und
diinnerem Korpus ins Programm.

Wie denken Sie, werden sich das Geschaft
von Sigma und der Markt fiir Gitarren
insgesamt durch die Corona-Krise veran-
dern?

Die Fabrik hatte nach dem ,Chinese New
Year” nur eine Woche zwangsweise ge-
schlossen, produziert also schon wieder. Und
der Manager hat mir zugesichert, dass auch
geliefert werden kann. Nattirlich werden der-
zeit weniger Gitarren nachgefragt, aber ich
hoffe, dass es gegen Ende des Jahres wieder
aufwarts geht.

Letzte Frage: Bereut es Martin inzwischen,
die Namensrechte an Sigma Guitars abge-
geben zu haben?

Eine solche Frage kann ich nicht beantwor-
ten, weil ich es einfach nicht weil. Aber nach-
dem sich Chris Martin dazu entschlossen hat,
sich auf Martin-Gitarren zu konzentrieren,
glaube ich nicht, dass er es bereut. Und wenn
man sich ansieht, wie erfolgreich sich Martin
in den letzten zehn Jahren entwickelt hat,
war das sicher die richtige Entscheidung.

ONLINE INFO

www.sigma-guitars.com
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